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istini Prezzi

atalogo Figurato

elematica

E un’applicazione informatica
che trova la sua collocazione
ideale presso tutti gli operato-
ri del settore due ruote (e non
solo), ed e finalizzata alla ven-
dita dei veicoli, degli accesso-
ri, dei ricambi ed alla relativa
manutenzione.

Le tre versioni del programma
ARCO, MINI ARCO e MICRO
ARCO permettono di coprire
tutte le esigenze dei vari ope-
ratori che, in base alle dimen-
sioni ed alle necessita,
possono scegliere il prodotto
che piu si adatta alle proprie
caratteristiche.

N.B. Arco Micro non prevede
I'installazione sul P.C. del
cliente, ma viene fornito come
servizio tramite collegamento
Terminal - Server (Internet).

Concessionari, rivenditori ed offici-
ne saranno quindi in grado di gesti-
re la propria attivita sfruttando uno
strumento informatico avanzato sia
ai fini delle operazioni “fiscali”, (emis-
sione di fatture, gestione del magaz-
zino ecc.), sia per le funzioni piu
specifiche dell’attivita stessa come
Preventivi, Gestione Officina, Ge-
stione Veicoli ecc.

A.R.C.O. cresce con Voi, perché Vi
permette di lavorare con una sola
stazione di lavoro, o con piu stazioni
collegate in RETE.

SOFT WAY ha posto la massima
cura nella realizzazione dei pro-
grammi, per offrire un prodotto com-

ARCO

estione Completa dell’Azienda

pleto, di facile utilizzo e di provata af-
fidabilita.

L'impiego di collaudate tecniche di
sviluppo, adottate per la realizza-
zione delle procedure, & garanzia di
un prodotto di facile manutenzione e
con funzioni standardizzate.

Per quanto riguarda I'elenco com-
pleto delle funzionalita di Arco, Mini
Arco e Micro Arco si rimanda alla re-
lativa tabella. Di seguito vengono ri-
portate le caratteristiche delle principali
funzioni gestite dai programmi.

G ESTIONE ANAGRAFICHE

Questa sezione mette a disposizione

dell’'utente le funzionalita necessarie
ad archiviare le cosidette “informa-
zioni di base” (Articoli, Clienti, ecc.),
che saranno i dati utilizzati nella pre-
parazione di qualsiasi documento.
+ Articoli
Per ogni codice sono presenti,
oltre ai normali dati, I'ubicazione di
magazzino, il mimimo di scorta, gli
eventuali sostitutivi ed alternativi.
E possibile inoltre gestire piu
Case grazie alla sigla che le con-
traddistingue. Si possono infine in-
serire codici ritenuti necessari per
il proprio lavoro.
+ Sconti
Permette una gestione degli sconti




molto articolata sia in acquisto che
in vendita.
E infatti possibile attribuire classi
di sconto sia in funzione a quanto
stabilito dalla Casa Madre che alle
categorie di clienti finali.
Sono gestite anche le campagne
di vendita.

* Tabelle
E previsto un elevato numero di
tabelle per aiutare I'utente nell’in-
serimento dei dati.

G ESTIONE VEICOLI PER TELAIO

Questa sezione permette la com-
pleta gestione di acquisti, contratti di
vendita, stock, conti visione e
vendite con relativo storico.

Inoltre & possibile gestire tutte le pro-
blematiche legate ai veicoli usati
quali I'esenzione bollo e il registro
degli usati.

G ESTIONE OFFICINA

Sono previste |le gestioni dei preven-
tivi e delle commesse di officina da
cui possono essere generate le rice-
vute fiscali o i corrispettivi, documen-
ti questi che automaticamente pro-
vocano scarichi di magazzino.

Tra queste funzionalita & presente
anche l'agenda la quale permette di
pianificare ed organizzare tutti gli ap-
puntamenti d’officina.

N.B. E possibile integrare un servi-
zio di invio automatico degli SMS
verso i propri clienti (ad esempio per
conferma riparazione avvenuta, ri-
chiami ecc,).

D OCUMENTI DI VENDITA

Permette la gestione di tutti i docu-
menti di vendita (fatture, ricevute fi-
scali, corrispettivi, DDT) che gene-
rano in automatico lo scarico di ma-
gazzino.

Per rendere semplice e veloce il re-
perimento dei codici si puo utilizza-
re il collegamento con il Catalogo
Elettronico. Esiste inoltre il Foglio di
Lavoro documento provvisorio da
usare nelle trattative che viene tra-
sformato in definitivo una volta con-
fermata la vendita.

G ESTIONE ORDINI

Il programma segue il ciclo completo
degli ordini clienti e fornitori con la ge-
stione delle rimanenze (back order).
Nel programma & presente una fun-
zione di riordino la quale aiuta il
cliente nella compilazione automatica

degli ordini fornitori.

G ESTIONE MAGAZZINI

Sono previste tutte le funzionalita
necessarie per un corretto manteni-
mento dei valori e delle quantita di
magazzino.

Sono presenti pertanto funzioni quali
ad esempio il carico automatico di
magazzino ottenuto elaborando i
dati spediti dalle Case per via tele-
matica, la gestione dell'inventario,
I'indice di rotazione del magazzino,
la stampa dei prelievi, la stampa
degli articoli non movimentati e le
statistiche di acquisto/vendita.
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C ODICI A BARRE

Per velocizzare le operazioni di ac-
quisto e di vendita, & prevista la let-
tura dei CODICI A BARRE, sia quelli
originali dei Fornitori sia i propri che
possono essere stampati su eti-
chette tramite opportune funzioni.
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L AVAGNE

Permette, oltre ad una gestione
semplice e veloce del materiale da
riordinare per cliente o per magaz-
zino, anche di riportare informazioni
da un documento all’altro evitando
cosi nuove pesanti immissioni di dati.

G ESTIONE TELEMATICA

Questa sezione raccoglie le funzioni
che consentono il collegamento tra il
PC della Concessionaria e il Si-
stema Informatico della Casa Madre.
Attraverso questo collegamento, che
sfrutta internet, avviene uno scam-
bio di informazioni che viaggiano in
entrambe le direzioni (dalla Casa
Madre alla Concessionaria e vice-
versa).

Consente una drastica riduzione dei
tempi necessari alle comunicazioni,

specialmente quando queste avven-
gono attraverso i normali canali di co-
municazione (posta, telefono ecc.).
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(*) Il collegamento & possibile con le
seguenti Case:

+ Aprilia - BMW * Derbi
*Ducati - Gilera + Harley Davidson
*Honda -Kawasaki +Kymco

+ Malaguti + Moto Guzzi - MV

+ Piaggio - Suzuki + SYM

* Triumph +Yamaha - Fantic Motor
* Givi +Swm

(*) TALE ELENCO PUQ’ SUBIRE VARIAZIONI

A GGIORNAMENTI

La SOFT WAY mantiene aggiornati
tramite DVD, inviati periodicamente
e il canale internet, quotidianamente,
i seguenti dati:

+ Anagrafica Articoli (Listini Prezzi)
+ Archivio dei Codici Sostituiti

+ Classi di Sconto degli Articoli

+ Anagrafica Veicoli

+ Catalogo Figurato

Tutto questo si traduce rapidamente
in notevoli vantaggi di qualita e
quantita delle informazioni gestite.

A SSISTENZA

+ Telefonica:
La SOFT WAY si occupa diret-
tamente dell'assistenza telefonica
tramite una struttura di 12 persone.
- Esterna/Formazione:
Sono presenti sul territorio nazio-
nale tecnici qualificati che si occu-
pano sia dell’assistenza presso i
clienti che della formazione sui
prodotti.




PIU POTENZA!

Il Catalogo Figurato & un program-
ma utilizzabile su qualsiasi Personal
Computer dotato di sistema opera-
tivo Microsoft Windows Vista e suc-
cessivi. Sostituisce integralmente le
microfiches, i cataloghi ed i listini
stampati su carta, di cui mantiene lo
stesso aspetto e semplicita, of-
frendo in pit un moderno strumento
in grado di apportare concreti van-
taggi nel lavoro quotidiano di chi
opera nel settore.

| vantaggi, immediatamente riscon-

trabili, si_ hanno in termini di

VELOCITA (e quindi di incremento

di produttivita) nel reperimento delle

informazioni:

+ perché & uno strumento informati-
co ed il codice articolo si reperi-
sce molto piu rapidamente ri-
spetto ad un catalogo cartaceo;

+ perche il codice articolo & abhina-
to ad altri dati quali il prezzo (e
quindi non & piu necessario pas-
sare dai cataloghi ai listini prezzi);
inoltre, se abbinato ad A.R.C.O.,
sono disponibili anche le informa-
zioni di magazzino (che danno
immediatamente la disponibilita e
I'ubicazione);

+ perché rende disponibili con-

Catalogo
Figurato

5.600 moto

Oltre 250.000 immagini
Oltre 3.500.000 di articoli

Aggiornamento periodico

In un solo DVD
l'equivalente di

un intero scaffale

di Cataloghi e Listini

stampati su carta. N

temporaneamente i modelli di
Marche differenti (cosa che nor-
malmente si ottiene utilizzando
un catalogo cartaceo per ogni
modello coinvolto);

+ perché le informazioni relative
a Case diverse sono uniformate,
cosi che gli Utilizzatori non ri-
scontrino alcuna differenza d’uso
nel programma anche al variare
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della Marca;

+ perché tutte le descrizioni sono
tradotte in italiano;

+ perche tutte queste caratteristi-
che sono disponibili, in caso di in-
stallazione in rete a piu operatori
contemporaneamente.

Ulteriori vantaggi si hanno dalla Mi-

NIMA OPERATIVITA richiesta; in-

fatti i codici degli articoli reperiti sulle




immagini possono essere memoriz-
zati e, senza alcuna ulteriore opera-
zione, utilizzati successivamente
per la produzione di documenti
commerciali (Preventivi, Ordini, Fat-
ture, D.d.T. ecc.).

Il Catalogo Figurato vi permette
inoltre di DEDICARVI AD ATTIVITA
PIU REDDITIZIE:

+ le laboriose operazioni per aggior-
nare i cataloghi ed i listini cartacei
con circolari o comunicazioni varie
non saranno pil necessarie; i dati
riportati dal programma sono quelli
ufficiali, il che significa che esiste
un contatto diretto tra SOFT WAY
e le Aziende che permette il co-
stante e veloce inserimento di
tutte le variazioni che normal-
mente incorrono (quali ad esem-
pio sostituzioni di codici, variazioni
di prezzi o l'inserimento di nuovi
modelli 0 nuovi colori);

+ siottiene un notevole risparmio di
spazio: quello che prima doveva
essere riposto su interi scaffali
ora e contenuto nello spazio di
un DVD;

+ ulteriore vantaggio & la completa
eliminazione degli errori che sicu-
ramente avvengono trascrivendo e
riportando piu volte codici articolo
a volte molto lunghi e complessi.

Il Catalogo viene fornito su DVD ed &
aggiornato regolarmente sia tramite
invii a mezzo posta sia quotidiana-
mente tramite il canale Internet.

Perche il Catalogo Figurato fornisca
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dei significativi vantaggi, viene for-
nito in abbinamento ai tre pro-
grammi gestionali specifici per il
settore: A.R.C.0., Mini ARCO e
MicroARCO.

Di conseguenza il supporto (DVD)
utilizzato per la spedizione dei cata-
loghi contiene anche le ANAGRAFI-
CHE ARTICOLI relative ai prodotti
della maggior parte delle aziende
operanti nel settore (non solo delle
case di moto ma anche di accessori,
ricambi ecc.).

Le ANAGRAFICHE ARTICOLI con-
tengono i codici, le descrizioni, i
prezzi, le categorie di sconto e tutto
quanto pud servire per gestire cor-
rettamente i prodotti, sia nella fase
di acquisto che nella fase di vendita.
Le informazioni sono quelle originali
fornite dalle Case. Anche questi dati
sono resi disponibili ed aggiornati
continuamente: & inutile sottolineare
che anche questa opportunita si
somma alle precedenti e consente
di ottenere globalmente un conside-
revole risparmio di tempo.

Quanto detto evidenzia che il
Catalogo Figurato prodotto da
SOFT WAY, abbinato al servizio di
aggiornamento DVD/Internet, & si-
curamente lo strumento pit veloce
e pratico con il quale gestire in modo
moderno e sicuro la propria attivita,
ricordando soprattutto che questo e
I'unico prodotto che attualmente & in
grado di fornire informazioni relative
ad un ventaglio particolarmente
ampio di aziende del settore.

Per ulteriori informazioni & possibile consultare il sito www.softway.it
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(*) Il Catalogo é disponibile per
i seguenti marchi:

Askoll
Aprilia
Benelli
Bimota
Cagiva
Daelim

Derbi

Ducati
Fantic
Garelli

Gas Gas
Gilera

Goes

HM

Hyosung
Kawasaki
Kawasaki Jetski
Keeway
Kymco

KL

LML
Malaguti
Mash

MBK

Moto Guzzi
Moto Italia (Husqvarna modell fino al 2013)
Moto Morini
MV Agusta
Nox

Peugeot
Piaggio
Quadro

Red Moto
Suzuki nautica
Suzuki moto
Suzuki auto
Sym Moto
SWM

TGB

Tohatsu Nautica
Yamaha
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Yamaha
Yamaha

ATV
Marine

(*) TALE ELENCO PUQ’ SUBIRE VARIAZIONI



C ARATTERISTICHE PROGRAMMI SOFT WAY

GESTIONE ANAGRAFICHE

Gestione articoli con ubicazione/sostituzioni Completa No Magaz. Consultazione
Clienti X X X
Fornitori X X X
Sconti in acquisto e vendita collegati alla scontistica delle Case X i i
Gestione campagne Acquisto/Vendita X X

Gestione prezzi netti Acquisto/Vendita X X

GESTIONE VEICOLI

Carico veicoli con gestione di piu depositi X X

Gestione conto visione X X

Interrogazione disponibilita veicoli - inventario X X

Contratti di vendita X X

Statistiche venduto/acquistato X X

Stampa proposta di vendita X X

Archivio veicoli venduti e relative ricerche X X

Gestione Registro Veicoli Usati X X

Gestione Esenzione Bollo Veicoli Usati X X

GESTIONE OFFICINA

Gestione dei preventivi X X X
Gestione della commessa di officina X X

Generazione automatica da commessa di ricevute fiscali o corrispettivi X X

Accettazione veicoli X X

Agenda X X

Analisi Redditivita Officina X

DOCUMENTI DI VENDITA

Documento provvisorio (si trasforma in altro documento di vendita) X

Corrispettivi al banco X X

Fatture X X

Fatture accompagnatorie X X

Ricevute fiscali X X

Fattura/Ricevuta fiscale X X

Documenti di trasporto (DDT) X X

Note di accredito X X

Scadenziario Clienti/Fornitori X X

Gestione Conti Correnti X X

GESTIONE ORDINI

Ordini cliente X X

Ordini fornitori X X X
Lavagna (ricambi da ordinare da qualsiasi documento) X X X
Gestione Riordino X

GESTIONE MAGAZZINO

Movimento di carico e scarico Completa Gen. veicoli

Gestione pil depositi X

Gestione inventario X

Trasferimenti tra depositi X

Cadici a barre X

Gestione Indice di Rotazione Magazzino X

Statistiche Acquisto/Vendita X

AGGIORNAMENTO PRODOTTI SOFT WAY DA INTERNET

Correzioni/Implementazioni Programmi X X e
Listini Aggiornati X X Lk
Cataloghi Veicoli Aggiornati X X Rk
TELEMATICA PER CONCESSIONARI

Trasmissione ordini ricambi Completa ik
Consultazione disponibilita ricambi presso la casa X i
Carico automatico ricambi da bolla X

Carico automatico veicoli da bolla X

Consultazione Back order X o e
Estratto conto X o
Invio dati di vendita per attivazione garanzia X ik

Richiesta di riparazione in garanzia X o

Invio tagliandi X 2AN

SISTEMA DI UTILIZZO (MONOUTENZA/RETE)

Utilizzo del programma e del cataloge in monoutenza X X X
Utilizzo del programma e del cataloge su piu posti di lavoro (rete) X X X

(") Soloinacquisto - (***) In funzione delle varie case motociclistiche - (****) Non necessita di alcun aggiornamento da parte dell'utente. | dati sono costantemente aggiornati da Soft way.

Via Maggiate 69/B - 28021 Borgomanero (NO) - Tel. 0322.541888
e-mail: commerciale @softway.it - http://www.softway.it
Uffici Commerciali: Tel. 0322.541850 - Fax 0322.541885 Assistenza Esterna: - Milano -« Napoli + Bologna




